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Posizionamento

Negli scorsi anni si sono registrati
aumenti di listino, con una conseguente
crescita del prezzo medio delle categorie

m"ll comparto dei sughi ambient é abbastanza
dinamico ed in questi anni, grazie ad innovazio-
ni e buone marginalita, per il distributore ha rag-
giunto numeri e trend assolutamente interessan-
ti, considerando anche la componente di servi-
zio, praticita e velocita d'uso. Le innovazioni han-
in oggetto. Tuttavia, al momento non si no ancora di pit spinto questo trend. Nel 2024 le
pilevano condizioni commerciali attive. vendite a valore nel totale mercato hanno realiz-
“Per quanto riguarda la nostra politica NICOLO SALMASD zato un +4,5% a valore e un +2,6% a volume, a te-
promozionale, le referenze di sughi UFFICIO COMMERCIALE, stlmonlan‘za di qlfanto detto sopra. Siallargano

. CATEGORY DIMIGROSS  le offerte innovative che seguono i trend del mo-
pronti sono frequentemente oggetto

di i valasiti i sirali v mento: prodotti locali con ingredienti IGP/DOP
| sconti in volantino. Nei sughi pronti (ragl con Chianina IGP, basilico DOP, Parmigiano DOP ecc.), quindi legati

|a nostra mdd & presente con tutte allaregionalita, non secondariamente per ampliare offerta e profondita
e guattro le linee di prodotto (Scelta assortimentale. Inoltre, come in alti comparti, si sviluppano prodotti he-
Verde Bio, Premium, Despar e S-Budget). althy, vegani, 100% vegetali (Mutti, Biffi). La categoria & dominata dai su-
Questo ci consente di coprire tutte le ghi base pomodoro, seguiti dai pesti, e poi dagli altri sughi piu partico-
fasce di prezzo e le []l‘illBi[]ﬂIi esigenze lari ed elaborati. L'area in cui le vendite crescono maggiormente € sicu-
dei consumatori, []ﬂSiZil]llHl‘ldl][:i come il ramente areal, in quanto nelle altre, soprattutto centro e sud, la prepa-

pr'incipale follower dei leader di categoria razione casalinga appartiene ancora agli usi e costumi dei consumatori”.

all'interno dei nostri assortimenti. In
questo comparto, infatti, si osserva una

crescita dell'incidenza della MDD, con m"ll segmento dei sughi pronti si caratterizza  (|ACOMO SIMONE
una percentuale superiore rispetto alla per unelevata frammentazione. Per costruire un  BUYER SALATO MAIORA
crescita totale dell’azienda” racconta assortimento performante e completo & impor-

Biacomo Simone di Maiora. tante sviluppare sia la profondita sia 'ampiezza assortimentale. Un ele-

mento rilevante € la determinazione delle fasce di prezzo: per questo
motivo é fondamentale presidiare le scale di prezzo con le principali pre-
stazioni per segmento. Un ruolo particolare é svolto anche dai localismi:
i brand locali rispondono ai gusti e ai sapori dei singoli territori e rap-
presentano un valore aggiunto per l'assortimento. | sughi classici - os-
WA o S s oy §ia quelli a. hgse po‘modoro oa base.pes.to - rappresgntano sicu.ramtent‘e
i consumo pii diffuso soprattitto |§egmentl di magg‘!ore p‘eso. Tutta.wa,:-;l nfeg|stra 0ggi una crescita signi-
AN ficativa anche perisughia base di funghi e tartufo, soprattutto durante
la stagione autunnale e invernale.

Il mercato dei sughi pronti cresce a
livello globale, mentre in ltalia resta
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